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Qualitat und Kompetenz in automotiver Werkzeugtechnik

SW-Stahl ist ein erfolgreiches und innovatives Unternehmen im Bereich der Hand- und Spezial- SW'Stahl
werkzeuge. Unser Sortiment wird in Europa im Wesentlichen in den Werkstatten des Automotive

Aftermarket (IAM) eingesetzt. SW-Stahl liberzeugt durch hohe Produktqualitat und Lieferfahigkeit

sowie durch kontinuierliche Prasentation von neuen Werkzeugen fiir die Profi Werkstatt.

Das uberdurchschnittlich hohe organische Wachstum unseres Unternehmens und die standige
Erweiterung unserer Vertriebsprasenz erméglicht uns neuen, motivierten und qualifizierten
Mitarbeitern einen attraktiven, zukunftsorientierten und ausbaufahigen Arbeitsplatz in
unterschiedlichen Funktionen anzubieten.

Zum nachstmadglichen Zeitpunkt suchen wir einen

Gebietsverkaufsleiter / Key Account Manager (m/w)
Osterreich

Sie Ubernehmen die Verantwortung flir den Vertrieb in Ihrem Gebiet und setzen das breite
Produktportfolio unsers Unternehmens geschickt ein, um optimale Lésungen fiir lhre Kunden
zu finden. Sie haben verkauferisches Geschick und einen soliden technischen oder
kaufmannischen Hintergrund, idealerweise im Kfz-Bereich.

Sie besuchen unsere Kunden im Fahrzeugteile-Fachhandel und dem Produktionsverbindungs-
handel. Technische Schulungen und nationale Kundenmessen gehodren selbstverstandlich
auch zu Ihrem Aufgabenbereich.

lhre Aufgaben
*  Werkzeugverkauf im Auflendienst
* Neukundenakquisition
* Angebotserstellung
» Pflege von bestehenden Kundenbeziehungen
*  GroRkundenbetreuung
» Technische Beratung
* Organisation von Marketingveranstaltungen, Produktschulungen und Hausmessen

lhr Profil

» Bevorzugt wird eine abgeschlossene technische oder kaufmannischen
Ausbildung (Lehre / Meisterprifung) im handwerklichen Bereich

* Mehrjahrige Berufserfahrung im Verkauf von technischen Produkten,
bevorzugt Branchenerfahrung im Bereich Kfz-Verschleilteile, Handwerkzeuge
oder Werkzeugmaschinen

» Erfahrung in der Betreuung von Grof3kunden und Vertriebspartnern

» Sehr gute EDV-Kenntnisse in MS-Office

» Selbststandige Arbeitsweise

* Teamorientierung und Kommunikationsstarke

- . L . . SW-Stahl GmbH
Wir bieten Ihnen eine anspruchsvolle Aufgabe in einem engagierten Team. Die Bezahlung Herr Michael Marx

erfolgt gem. Kollektivvertrag mit Bereitschaft zur Uberbezahlung. Sollten Sie an dieser Position Leverkuser StraBe 65
interessiert sein, senden Sie uns bitte lhre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen per email D-42897 Remscheid
oder schriftlich an: +49-2191-46438-0

personal@swstahl.de

www.sw-stahl.com = www.tool-is.com




