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Die erfolgreiche Fiihrung eines Reifenhandelsbetriebes bedingt nicht nur fach-

liche Kompetenz und Kundenorientierung, sondern auch ein Verstdndnis der

Zusammenhénge von Umsatz, Rohertrag, Volumen und Kosten.

Auf iiber 100 Seiten verfolgt dieses Buch das Ziel, Unternehmer und Manager

im Reifenhandel fiir die wesentlichen betriebswirtschaftlichen KenngréRen
des tiglichen Geschéftes zu sensibilisieren.

Die beigefiigte CD enthiilt 28 kleine Excel-Dateien, die es dem Leser
ermaoglichen, die im Buch dargestellten Rechenbeispiele mit eigenen
Eingabedaten zu veriindern, um die Auswirkungen zu simulieren. Das
Zusammenspiel von Mengen, Listen- und Nettopreisen, Einkaufsprei-
sen, Deckungsbeitriigen, fixen Kosten, Gewinn und anderen Kennzahlen
lisst sich damit fiir jeweils unterschiedliche Konstellationen aufzeigen.

Dr. rer. pol. Valentin Kailing war 33 Jahre leitender Mitarbeiter bei Dunlop in Deutschland. Er war Mitglied im Aufsichtsrat der
Holert-Konz Reifenhandelsgruppe in Deutschland und der Brouwer Banden en Autoservice B.V. in Holland. Acht Jahre war er
mit der Aufgabe betraut, die herstellereigene Reifenhandelskette von Dunlop in D, NL und CH auszubauen. Im Zuge dieser Auf-
gabe sammelte der Autor sein enormes Knowhow.
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