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DIGITALE ZUSTANDSERFASSUNG SCHAFFT TRANSPARENZ w WURTH
UND EROFFNET ERTRAGSPOTENZIALE
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Obijektive Streitfalle werden  Schéaden werden Automatische Serviceberater
Dokumentation sauber sichtbar statt Hinweise auf erkennt
schitzt Autohaus abgearbeitet diskutiert Reifen, Potenziale sofort
und Kunde Achsvermessung, im
Lack und Annahmeprozess

Karosserie
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ANNAHME ENTSCHEIDET UBER EFFIZIENZ UND ERTRAG w WURTH
SAUBERE DOKUMENTATION VEREINFACHT ALLE FOLGEPROZESSE
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Annahme ist der Obijektive Reduziert Schitzt bei Schaden werden
wichtigste Erfassung schafft Aufwand in Leasing-, Leih- frihzeitig erkannt
Kundenkontakt- Vertrauen Service, und Gebraucht-
punkt Rickgabe und fahrzeugen

Bewertung
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SKALIERBARE SYSTEME
VOM POTENZIAL-CHECK BIS ZUR ZUSTANDSERFASSUNG
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Einstiegslds-
ungen machen
Reifen- und
Achspotenziale
sofort sichtbar

Vollsysteme
dokumentieren
den gesamten

Fahrzeugzustand

automatisiert

"

Historische Daten
ermdglichen
gezielte
Kundenansprache

=

Up- & Cross-
Selling auf Basis
realer Zustande

e WURTH

A

Prozess und
System wachsen

gemeinsam
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SICHTBARE POTENZIALE IM ALLTAG
UMSATZ ENTSTEHT IM KUNDENGESPRACH
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Sofort sichtbarer Direkt Argumentations-
Reifenstatus erkennbare hilfe for
Achsabweich- Serviceberater

ungen

il

Héhere
Abschlussquoten

im Service

e WURTH

L

Geringer Einstieg
— hoher Nutzen
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VOLLSTANDIGE DIGITALE ZUSTANDSERFASSUNG
MAXIMALE TRANSPARENZ, DATENTIEFE UND AUTOMATISIERUNG
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Automatische
Erfassung von
Karosserie,
Felgen, Reifen

und Unterboden

9

Q

Obijektive
Schaden-

erkennung

Lo

Historische
Zustandsdaten
verfigbar

@

Gezielte
Angebots-
kampagnen
mdglich

e WURTH

A

Grundlage fir
datenbasiertes
Ertrags-

management
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DIE DREI ERFOLGSHEBEL IM AUTOHAUS w WURTH
SICHERHEIT - ERTRAG - EFFIZIENZ

Objektive
Doku-
mentation &
Vertrauen

IHR

Betrieb @

Mehr Umsatz Auto-
durch matisierung

sichtbare entlastet
Potenziale Mitarbeiter
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WARUM JETZT HANDELN? & - Wu RTH
MEHR ERTRAG OHNE MEHR PERSONAL!

Serviceberater arbeiten datenbasiert
Standardtatigkeiten werden automatisiert

Mehr Zeit tir Kundeninteraktion
Produktivitat s’relg’r nochhalhg
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DER SCHLUSSEL IST DER PROZESS w WURTH
NICHT DAS PRODUKT ENTSCHEIDET - SONDERN DIE KUNDENREISE

Systeme
decken
Potenziale auf

Prozesse
holen sie ab

Mitarbeiter
werden

entlastet
12 v 24.02.2026
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