NEED FOR
SPEED!

Optimierte Prozesse im Autohaus.

WILLHABEN
MOTOR



Was sagt uns der
Markt?
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219.000
Anzeigen

willhaben Statistik 09/2026



DER GEBRAUCHTWAGEN-MARKT HAT SICH STABILISIERT
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DER NEUWAGENMARKT EBENSO
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EIN NEUES PREISNIVEAU
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ELEKTRO STARTET DURCH
Jedes vierte neue Auto ist elektrisch!
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DER ANTRIEBSMIX VERSCHIEBT SICH
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Was sagen die
Suchenden?




DER ERSTKONTAKT IST DIGITAL!

Online Auto-Borsen

Handler-[Hersteller-Website

Allgemeine Online-Recherche

marketagent Autosuche 04/2026



84,7 % der
Autosuchenden nutzen
willhaben bei der
Gebrauchtwagensuche.
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65,3 % der
Autokaufenden uber
Onlineborsen finden
den passenden
Gebrauchtwagen

auf willhaben.




54,5 % kaufen das
gefundene Fahrzeugim

KFZ-Handel

WILLHABEN
MOTOR



Was beschaftigt
den Handel?
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Erschwernisse bei der Margensteuerung

Preisbereitschaft der Kund:innen

Zeitmangel im Tagesgeschaft

Fehlende Marktibersicht
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EINDRITTEL



Wir haben zugehort
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Fur Uber 50 % sind
Marktanalyse und
Fahrzeugeingabe
die grofRten
Zeitfresser.
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Welche Rolle spielt
die Marke?
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Wie lange spielt die
Marke dann noch ein
Rolle?




IHR AUTOHAUS.
IHRE MARKE!




Vollintegrierte Prozesse unter einer Motorhaube!

Interaktives Autohaus

Online Showroom

Profi-Tools

Daten & Insights

Datendrehscheibe

Sichtbarkeitsturbo

Reichweiten-Motor

Beratungskompetenz
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