
POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-SMICHAEL PESCHEK-TOMASI
Familienvater, Reisefreudig, Genussmensch

30 Jahre Berufsleben
• Ausbildung zum Speditionskaufmann
• Master Studium internationale Geschäftstätigkeit 
• 18 Jahre Logistik, 1 Jahr Handel und 11 Jahre Reifenkooperation

• Geschäftsführer Reifen Partner GmbH (point-S)
• Geschäftsführer Prime Tire GmbH 
• Geschäftsführer UTG (Reifen Austria)

• VRÖ engagiert
• WKS und WKÖ Teilehandel engagiert



POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-SWACHSTUM

Unser Wirtschaftssystem beruht auf Wachstum. 
Zitat aus einem Buch zur Volkswirtschaftslehre: 

„Die Vorstellung von stetigem Wachstum beruht auf der unendlichen 
Innovationsfähigkeit und Schaffenskraft von uns Menschen“



POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-STHEMA 

Wachstum und Mixentwicklung
Schlagworte der Reifenindustrie und deren Folgen



POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-SREIFENMARKT ÖSTERREICH
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POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-SMARKTEINSCHÄTZUNG PIRELLI



POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-SMIXENTWICKLUNG 

führt zu:
• Steigerung Durchschnittspreis pro Reifen 
• Steigerung der Artikelvielzahl (WI +30%/SO +50%)
• Steigerung Platzbedarf Lager
• Steigerung Platzbedarf Depotregal
• Steigerung Platzbedarf Auslieferfahrzeug
• Steigerung gebundenes Kapital 

• Reduktion Ertrag Reifenhändler 



POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-SWAS KANN MAN TUN?

• Den Engpass im Betrieb lokalisieren
• Im Idealfall sind dies die Bühnen mit Personalbesetzung 

• Den Durchsatz genau analysieren (in der Praxis) wie viele Fahrzeuge pro 
Zeiteinheit können abgewickelt werden 
• Sinkender Durchsatz = steigenden Kosten u/o steigende Preise

• Reifenhotel bestmöglich dem Durchsatz anpassen und Wachstum forcieren
• (ggf. muss Neureifenlager reduziert werden)

• Bestmögliche Wertschöpfung pro Zeiteinheit 
• Terminbevorzugung für Reifenhotelkunden



POINT-SBESTELLEMPFEHLUNG WINTER 2019 POINT-SWAS KOMMT NACH DER MIXSTEIGERUNG?

• Sollte nach marktsättigender Mixentwicklung keine bahnbrechende 
Innovation kommen, folgt der Verdrängungswettbewerb.

…folglich darf ich Ihnen raten, bleiben Sie flexibel, analysieren Sie Ihre 
Engpässe und richten Sie Ihre Preise und Leistungen danach aus. 

Zitat Mirjam Hauser: 
Der Wettbewerb der Werte wird wichtiger als der Wettbewerb der Preise.


